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30 000 000 K¢

Activity description

Initial situation before ERP deployment

V souvislosti s rychlym rozvojem spolecnosti se brzy ukazalo, ze informacni technologie vyuzivané pro fizeni
podniku rychle zastaravaji. Az

do roku 2002 se ale pouzivaly pdvodni 3 programy — Gcetnictvi, vedeni skladu a mzdova evidence — bez
vyraznéjsich zmén. Situace vsak

zacala byt neudrzitelna. Vystupy z program( byly omezené a kazda prace s nimi znamenala vice prace nez uzitku.
.Databaze obchodnich

partnerl, majetku nebo objednéavek se evidovala vétsinou v Excelu, Wordu nebo ru¢né. Védéli jsme, ze uz je
nejvyssi ¢as najit takovy informaéni systém, ktery bude vyhovovat rostoucim pozadavkim spole¢-nosti,” vzpomina
Jan Bartos, zakladatel a soucasny jednatel spole¢nosti.

K vybérovému fizeni v podstaté ani nedoslo, protoze kdyz jsme zacali hledat vhodny IS, nas danovy poradce ndm
jednoznacné doporucil HELIOS Red, s jehoz predchozi verzi mél dobré zkusenosti,” poznamendva Jan Bartos a
dodava: ,Dukladné jsme nabidku HELIOS

Red prozkoumali a moznosti systému se nam velice libily, vSe bylo daleko lepsi nez to, co jsme doposud znali.”

ERP type
for manufacturing company
for trade company

Type of ERP running Server provision
On own server | have a server
Number of users of ERP Budget for ERP

11 - 25 users Under 250,000 CZK
Implementation country Language versions

Connection to existing systems

@ Porovnani CRM sytému @ Hodnoceni dodavatelli CRM Aktualni novinky ze svéta CRM.




Deployed solution

Valdemar Strelka ze spole¢nosti Asseco Solutions zodpovidal za instalaci systému HELIOS Red. ,Jednd se o
jednoduché procesy, ktery za urcitych okolnosti zvlddnou nasi klienti sami,” vysvétluje Strelka, ,a pravé tak jsme
se domluvili v IRON-ART." K instalaci softwaru doslo nejprve v sidle firmy, nasledné i v prazské prodejné. Ve
probihalo hladce a vétsSinu operaci skutecné zvladli odpovédni zaméstnanci zdkaznika vlastnimi silami s tim, ze
pouze nékolikrat vyuzili moznosti konzultace s hotline Asseco Solutions v Hradci Kralové. K implementaci systému
doslo v fijnu roku 2002, aby méla spole¢nost dostatek ¢asu pfipravit se na nasledujici G¢etni rok. Dvoumésicni
predstih pred novym rokem byl na rozjezd dostacujici, takze od 1. ledna 2003 mohl byt HELIOS Red pIné vyuzivan.

Benefits after deployment

Jak se shoduji prakticky vSichni uzivatelé nového ekonomické ho systému ve firmé, asi nejpodstatnéjsim prinosem
hlavné fici, Zze jde o velice stabilni feSeni s dobrym systémem zalohovani. Je pravda, Zze zpocatku jsme z programu
pod Windows méli trochu obavy, ale ty se jiz po prvnich mésicich rozptylily,” poznamenava Jan BartosS a s
Usmévem dodava: ,Je to dobra vizitka pro celou nasi spole¢nost — kdyZz kdokoliv zavola a néco potfebuje zjistit,
cesta k informaci je mnohem rychlejsi. A kdyz je spokojeny zdkaznik, jsme spokojeni i my."
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