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Reference: Pramos, spol. s r.o.

Supplier: Asseco Solutions Product: Helios Red

Field of activity Web pages
http://www.pramoscyklosport.cz/

Turnover
40 000 000 K¢

Activity description

Initial situation before ERP deployment

0d pocatku vzniku spole¢nosti bylo na vsech prodejnach zboZi pfijimano i ocefiovano klasickym zplsobem, tj. bez
pouziti vypocetni techniky. Prodej byl veden pres elektronické pokladny, bez specifikace jednotlivych polozek. Na
centrale bylo vedeno Gcetnictvi v dnes jiz hodné zastaralém

programu. Ten vsak nepodaval okamzité a presné informace pro spravné a efektivni fizeni maloobchodniho
prodeje. Bylo tedy rozhodnuto vyhledat takovy systém, ktery by propojil ndkup, ocefovani i prodej s centralou,
dale pak zdokumentovat pohyb zbozi a poskytl mimo jiné i pfehled o obratce jednotlivych polozek zbozi a o
dosahované obchodni marzi. ,,Dalsi ddleZitou poloZzkou méla byt i kontrolni Gloha,” fika Jaroslav Machala, jednatel
spole¢nosti Pramos.

ERP type
for trade company

Type of ERP running Server provision
On own server | have a server
Number of users of ERP Budget for ERP

11 - 25 users Under 250,000 CZK
Implementation country Language versions

Connection to existing systems

Porovnani CRM sytému Hodnoceni dodavatelli CRM Aktualni novinky ze svéta CRM.




Deployed solution

Prvni instalace HELIOS Red probéhla jiz v roce 2006, kdy byl v centrdle spolenosti spustén systém s moduly
Ucetnictvi, Bankovni operace, Majetek, Mzdy a personalistika pro vedeni G&etnich a ekonomickych agend a
moduly Skladova evidence zasob, Fakturace a Nakup a prodej pro podporu obchodnich aktivit. V roce 2010 byl
modul Skladova evidence zasob rozsiren o funkci zajistujici vedeni obalové hospodarsky (EKO-KOM).

Z predchoziho Gcéetniho systému byly importovany obchodni partnefi a skladové karty. Importy nebylo treba
zadavat programatorovi, zvladla je obsluha sama pomoci funkce ,,obecny import skladovych karet a ,,obecny
import obchodnich partnerd”. Samotna implementace a zaskoleni byla velmi rychla a trvala zhruba Ctyfi tydny.
Implementaci i Skoleni uzivateld zajistil autorizovany implementa¢ni partner. ,Proces to nebyl jednoduchy, ale
zvladli jsme to”, vzpomina Jifi Herinek, implementalni partner Asseco Solutions. ,Nakonec se povedlo presvédcit
vsechny uzivatele, Ze si se systémem HELIOS Red budou rozumét”, dodava. Velkou vyhodou bylo to, Ze Pramos v
rdmci spolec¢nosti vyclenil jednoho pracovnika, ktery se o HELIOS bude starat.

Benefits after deployment

,HELIOS Red pfinesl zejména kontrolu nad stavem zbozi a cenotvorby na vsech prodejnach, zautomatizoval
objednavky vici dodavateldim a umoznil kontrolu prodavaca.

Skladové operace se zaznamenavaji a v pravidelnych intervalech jsou automaticky zal¢tovany do modulu
Ucetnictvi. Celkové provazanost moduld je velmi dobra. Neexistuje snad nic, co by bylo nutné zadavat dvakrét.
Vedeni spole¢nosti velmi ocenuje mési¢ni vystupy, které pripravuje Gcetni spolecnosti. Diky programové Upravé je
mozné sehrat data vSech pobocek a provadét komplexni sestavy.

Mezi tyto souhrnné sestavy patfi napriklad sestava trzeb podle sortimentnich skupin a jednotlivych prodejen, trzba
a zisk ¢i porovnani prodejen mezi s sebou. Ctvrtletné je predklddéna sestava o poctu prodanych kus jednotlivého
zbozi a ziskovost z prodeje jednotlivych kusd zboZi. Jednou ro¢né je vygenerovan seznam zbozi s malymi nebo
zadnymi prodeji — tzv. lezak(. Z G¢etniho modulu vedeni spole¢nosti ziskava mési¢ni rozvahu, mési¢ni vysledovku
a analyzu nakladl a vynos.

JJe evidentni, Ze jsme zvolili spravné a HELIOS Red m(izeme podobnym spole¢nostem, jako je nase, doporudit jako
vhodny program pro vedeni velkoobchodni i maloobchodni agendy”, uzavira Jaroslav Machala.
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